
M e e t  y o u

新しい出会いの総合サービス

を目指して

株式会社 MSS



MSSのミッション

出会いにイノベーションを
起こして地方創生に寄与する



地方の社会課題

未婚/晩婚化による少子化 シニア層(高齢者)の孤独の問題

収入・所得が低い 飲食店などの地域経済の衰退



出会いの力で
どうにかできないか？



出会いのカタチ

友人･知人からの紹介・職場での出会い

結婚相談所

自治体などの支援

マッチングアプリ

限りがありハラスメントの

可能性
年齢制限あり

まだまだ不安に感じる敷居が高く手軽さがない



マッチングアプリの場合

運営会社

会員登録会員登録

利用料

必ずしも会えるわけでもなく

安心安全面で不安要素あり

基本的に男性課金 詐欺

怖い

犯罪の温床

事件

すっぽかし

ぼったくり



MSSビジネスモデル

提携店・企業

クリエーター・講師

出会いサポート
コーディネーター

MSS

会員登録会員登録

連携

リクエストリクエスト

システム利用

コーディネーター（現代版仲人）が

出会いのフィルターとなって安心安全を担保。

必ず出会えるセッティングが可能となる。

アフターフォローも可能とする新しい出会いの

ビジネスモデル。

【ニーズに合わせた提供サービス】

1対1のプチお見合いサービス

合コンセッティング

コミュニティサークル

各種イベント

参加参加

提案 提案



競合優位性



みんなが仲人となる
出会いのインフラをつくる



マーケット

会社員副業0.8兆円

2030年代には2.3兆円

複業では飲食店82万店舗・中小企業の

336万社

副業・複業市場



ターゲット

主婦のスキマ時間

国民総仲人の実現

複業ビジネス検討の方店舗経営の集客手段

退職後の副収入

中小企業のPR・新規事業

会社員の副業・週末起業

出会いコーディネーター10万人を目指す



出会いコーディネーター（現代版仲人）の役割

コーディネーターにつき50名の

ユーザー会員の募集を想定

MSSシステムを活用して連携しながら

多様な出会いの提供（若者からシニアまで）

副業・複業として

1セッティング最低でも1万円以上の収入を

確保

会員のニーズに応えた
セッティングを行う

MSSシステムで連携



コーディネーターシステムの特長

◆会員データ閲覧可能（制限あり）

◆イベント作成機能・決済機能

◆リクエスト機能

◆メッセージ機能（ユーザー・コーディネーター・加盟店間）

◆ダッシュボード機能・イベントアフィリエイト機能

◆顧客アンケートとチップ機能

◆教育パッケージ完備（スキルアップの向上）

◆コーディネーター・加盟店との懇親会オフ会

◆福利厚生の充実（加盟店より特典提供）など

システムの付加価値を高める



MSSの加盟店

地域の飲食店・企業・クリエーター・

各種講師など対象

出会いの場として
店舗スペース・サービス･
スキルの提供

初期導入費用・月額固定費用なし

提供サービスの集客における成功報酬

リアルタイム情報変更可能

会員・コーディネーターにクーポン発行



加盟店について

ワインバー

地域を巻き込む

CAFE

占い師パーソナルト

レーナー
リラクゼーションエステサロン

居酒屋 寿司店
イタリアン

レストラン
ダイニングバー ワインBAR

スタイリスト



プレコーディネーター
ジュニア

コーディネーター
正規コーディネーター 加盟店プラン

ライトプラン

980円／月

1,078円（税込み）

ミディアムプラン

5,000円／月

5,500円（税込み）

ビジネスプラン

10,000円／月

11,000円（税込み）

加盟店初期導入費用
月額固定費用なし

利益の20％～30％ 利益の40％～50％ 利益100％
成果報酬として
売上10％徴収

お試しプラン トピニア報酬あり
アチーバー制度あり

トピニア報酬あり

コーディネーター兼務可能

協力店制度あり

MSSサービス概要

※その他、FC加盟店制度あり

☆いつでもプラン変更可能



実績

２００９年創業

婚活・街コンブームを背景に約4,000人の会員を保有。

コロナパンデミックにより大打撃を受ける。

１５年のノウハウをシステム化した集大成の

プラットフォームサービスを２０２４年ローンチ。

新システム実績

コーディネーター６２

加盟店１２０

第11回四国高松ビジネスデザイン＆アクションアワード

2024 2025グランプリ受賞



会社概要

株式会社 MSS

〒791-8086 愛媛県松山市みどりケ丘8-19

TEL：089-951-7011    FAX：089-951-7011 Email：otoiawase@mss-365.com

１．婚活イベント、各種イベント企画・運営・管理

２．システムサポート事業

３．食エンタメ情報サービス『トピニア』企画・運営・管理

2009年9月

2017年5月

500万円

沖野 秀則

会社名

本社所在地

連絡先

事業内容

創業

設立

資本金

代表者

mailto:otoiawase@mss-365.com
mailto:otoiawase@mss-365.com
mailto:otoiawase@mss-365.com


MSS将来ビジョン

会員（お客さま）のニーズを細分化し要望に応じたサービスを高度化します。

出逢いサポートを通じて各地域・業界と連携し経済的効果をもたらします。

また高齢化社会を見据えてシルバー世代へのサービスを実施します。

出会いのインフラとなり全国へのサービス普及に邁進します。

出逢いから結婚、その後の会員（お客さま）に長期にわたって関わり人生の節目のライフコーディ

ネート業として発展することを目指します。



出会いの創出で地域を元気
にする会社を目指します



ありがとうございました
MSS-マッチングサポートサービス-

https://mss-365.com/
otoiawase@mss-365.com

https://mss-365.com/
https://mss-365.com/
https://mss-365.com/
mailto:otoiawase@mss-365.com
mailto:otoiawase@mss-365.com
mailto:otoiawase@mss-365.com


MSS出会いのエコシステム

出会いサポート

コーディネーター

加盟店

提携店・企業

クリエーター・講師

成功体験をしたユーザー会員及びPR・集客が出来た加盟店

がコーディネーターへの登録をするサイクルを作る

ユーザー会員

出会いを求める

独身男女

リクエスト 予約依頼

サービス提供セッティング

コーディネーター登録へ

コーディネーター登録へ



なぜこのモデルが強いか

・店舗不要

・在庫不要

・年齢制限なし

・地方ほど強い

・人口減少社会と逆行しない

・人が増えるほどか価値が積み上がる

「少子化対策」 「孤独対策」「地域活性」と接続可能

出会い ×副業 ×地域×サブスク＝ 極めて時代適合性が高い

MSSコーディネータービジネスのポイント

区分 人口ベース 規模 意味

TAM 約370万人 約2,220億円
「人の縁・出会い・紹介」をビ
ジネスにできる日本市場

SAM 約110万人 約660億円
MSSのビジョン・仕組みで現実
的に狙える市場

SOM 約10万人 約60億円
MSSが数年で現実的に作れる規
模

・ユーザー：500万人（無料登録）
・コーディネーター：10万人
・加盟店：15万店舗
・MSS：全体をつなぐプラットフォーム

コーディネーターはこの循環を地域で回すエ
ンジン役です。



コーディネーター収益1 One to One

MSS推奨

モデル

コBコA

主催者

連携

5,000円5,000円

One to Oneとは1対1のカジュアルな出逢いを実現したプチお見合いサービスです。

売上 10,000円

主催者コAの場合

加盟店(お茶代) -2,000円
＠1,000×2

コB -500円

利益 7,500円

立会依頼 -3,000円

※婚活フルサポート会員

1万円/月 交際料5万円

【特典】

MSSサービス1回/月参加

【交際成立プレゼント】

デートお食事券など
利益 4,500円

来店

加盟店

主導権はあくまでも

企画・セッティングする

コーディネーターにある。



コーディネーター収益2 合コンセッティング

MSS推奨

モデル
コBコA

主催者

連携

5,000円×35,000円×3

合コンサービスは幹事さんを中心にセッティングする飲み会サービスです。

売上 30,000円

主催者コA３対３の合コンの場合

加盟店(飲食店)＠3000×6 -18,000円

コB ＠500×3 -1,500円

立会依頼 -3,000円

利益 10,500円

利益 7,500円

来店

加盟店

主導権はあくまでも

企画・セッティングする

コーディネーターにある。

幹事幹事



コーディネーター収益3 コミュニティサークル

MSS推奨

モデル

コB

コA

主催者 お肉好き会＠6,000円20名

6,000円×5

6,000円×10

テーマに基づいて定期的に親交を深めてもらう新しい大人のサークルです。

売上 120,000円

主催者コAコミュニティサークル20名の場合

加盟店(飲食店)＠4000×20 -80,000円

コB ＠500×5 -2,500円

利益 35,000円

立会依頼 -3,000円

利益 32,000円

加盟店

主導権はあくまでも

企画・セッティングする

コーディネーターにある。

企画

コC

6,000円×5

来店

※毎月、定期開催をすることで

安定売上を図る

コC ＠500×5 -2,500円



コーディネーター収益4 各種イベント

MSS推奨

モデル

コB

コA

主催者 中島BBQ＠5,000円50名

5,000円×30

5,000円×20

出逢いをテーマにした多目的イベントです。

売上 250,000円

主催者コAイベント50名の場合

加盟店(施設) ＠3500×50 -175,000円

コB、コC、コD ＠500×30 -15,000円

利益 60,000円

立会依頼 ＠3000×3 -9,000円

利益 51,000円

加盟店

主導権はあくまでも

企画・セッティングする

コーディネーターにある。

企画

コC

来店

※コーディネーター同士で

共同開催することで大きな

イベントを企画することが可能

コD



正規コーディネーター登録について

費用：MSSシステム使用料 11,000円/月 クレジットカード決済

MSSサイトからコーディネーター登録、コーディネーターアカウントより決済

条件：20歳以上の個人・法人

報酬：ご指定の銀行口座へ毎月末締めの翌月15日払い

施策：コーディネーターを2人ご紹介でシステム使用料半額 5,500/月となります。

特典：加盟店の飲食やサロンのメニュープレゼント・クーポン・特典など

※スキルアップセミナーの開催。コーディネーターの交流会。



事業加盟店

MSS Biz

独身男女の
出会いの総合サービス

グルメエンタメ
サービス

ビジネスマッチング

コーディネーター

MSS運営事務局エージェント

MSS

トピニア

FCパートナー

上位コーディネーター

株式会社MSSMSSサービス相関図
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